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INTRODUCCION
 SAIN, es una solución ERP, (Enterprise Resource Planning), Planificación de Recursos Empresariales; 
destinado a la administración de recursos en una organización.

 Funcionalidad:  integrada, completa y asequible para ayudar a ganar visibilidad a través de todo el 
negocio y agilizar todos los procesos, desde ventas, aprovisionamiento, planificación, gestión financiera 
y análisis de datos, facilitando la excelencia operacional, el crecimiento rentable y nuevos escenarios de 
colaboración con clientes y proveedores 

 Interface: Una interface intuitiva para mejorar la productividad de los empleados y su adopción de la 
solución 

 Implementación: La evidencia empírica sugiere que el principal reto los sistemas ERP sigue estando en 
su correcta implantación. No es meramente una cuestión de alta complejidad técnica, sino que suele 
conllevar un cambio de filosofía empresarial, por lo que muchas veces tiene que ser concebido dentro 
de un programa de gestión del cambio. De ahí que, cada vez más, la implantación de un ERP deja de ser 
una cuestión de sistemas de información, y se convierte en un aspecto de la estrategia de negocio 



INTRODUCCION
 Características Principales: 

 Disminución de las necesidades operativas de fondo
 Mejora y Agiliza la atención al cliente
 Aumento de la transparencia en los procesos y resultados
 Reducción de los costos operativos y aumento de la eficiencia
 Aumento de los ingresos
 Innovación continua
 Flexibilidad de los procesos de negocio
 Globalización. Accesibilidad desde cualquier lugar a través de internet
 Auditable.  Capacidad para dejar registro y poder verificar las diversas transacciones operadas  

por el negocio.
 Confiable.  Cualidad para asegurar que toda transacción realizada por los usuarios sea  

completada satisfactoriamente.   



ERP
Lenguaje de programación

Para este tipo de proyecto existen varias herramientas de programación, pero se ha 
optado por el Visual .Net por las siguientes razones:

-La compatibilidad entre el sistema operativo Windows, la base de datos SQL Server y el 
visual Studio .NET, todos desarrollados por Microsoft.

-Esta herramienta permite desarrollar diferentes tipos de soluciones como: 

-Sistemas de escritorio 
 Web 
 Smartphone
 Base de datos, entre otros.

- Gran soporte técnico, Foros, comunidades que facilitan la programación, extendiendo 
la capacidad de desarrollo de diversos software.



Base de datos
Existen muchas bases de datos muy buenas como:

MySQL – Oracle – Postgresql - SQL Server,

pero se ha decidido por el Microsoft SQL Server por los siguientes motivos:

Estable, Potente y Seguro

Desarrollado por Microsoft al igual que el Visual .Net, lenguaje utilizado para el 
desarrollo del sistema. Es una de las bases de datos más utilizadas en el mundo

Soporte técnico, actualizaciones y continuidad en el tiempo

Conectividad, útil para manejar y/o obtener datos por medio de la red local, VPN e 
internet.

La relación calidad-precio esta muy debajo comparado con otras de pago. También 
se encuentra la versión Express (Gratuita), con 4Gb de límite, suficiente para una 
empresa mediana.

VPN



Módulos que componen el sistema
Compra

Venta

Tesorería

Préstamos Bancarios

Contabilidad

Distribución

Inventario

Cliente

Proveedor

Producto

Ficha de Inventario (Kardex)

Seguridad

Informes



Módulo de Compra
Ingreso de las facturas de mercaderías

Control de Timbrado

Control de costo unitario de productos y costo 
promedio ponderado 

Ingreso de productos por unidad o caja

Actualiza automáticamente el stock de la sucursal y 
depósito seleccionado

Emisión de informes de compras por proveedor, 
productos, sucursal, depósito.

Carga de notas de crédito y débito recibidas de 
proveedores con sus respectivos informes.



Módulo de Venta
Facturación:

 Control de numeración, talonario o caja de las facturas, 
cantidad restante de facturas

 Control de timbrado
 Control de fecha de facturación
 Conversión automática a unidades
 Control validez del RUC del cliente
 Actualización del stock según sucursal y depósito

Preventa:
 Toma de pedidos de clientes
 Facturación de pedidos, con la posibilidad de imprimir las 

facturas agrupadas por zona o vendedor y basado en un 
rango de fecha

Informes: listado de ventas por producto, cliente y resumen anual



Módulo de Venta
Nota de crédito:

 Cargar sin asociar a una factura, dejándola pendiente de aplicación
 Cargar Aplicando a una factura con saldo, en caso que la factura que originó la NCR, ya estuviese cancelada.
 Transferencia de importes de Nota de Crédito entre facturas
 Ingresar en concepto de Devolución (Afecta Stock) o Descuento (Afecta saldo de Cliente)

Nota de débito



Módulo de Tesorería / Cobranza
Pagos:

 Orden de Pago:
• Pago a proveedores

• Anticipo

• Egresos a rendir

• Aplicación de comprobantes

• Se aplica y calcula Retención 

• Selección de pago por Cheque o Efectivo

 Registro de comprobantes de gastos



Módulo de Tesorería / Cobranza
Cheques: 

 Rechazo
 Efectivización
 Canje de cheques rechazados (por otro cheque o efectivo)
 Descuento de cheques diferidos

Efectivo:
 Carga
 Habilitar efectivo para pago (OP), seleccionando de la cobranza el efectivo cargado. 
 Bancos
 Depósitos Bancarios
 Débitos y Créditos bancarios
 Conciliación bancaria



Módulo de Tesorería / Cobranza
Cobranza

Cobranza por lote (Las facturas se descargan automáticamente 
por el lote que se genera en distribución por camión o fletero)

Seguimiento del efectivo generado en la cobranza (El efectivo 
tiene el mismo trato que un documento o cheque desde el 
cobro hasta el depósito)

Fondo fijo (Por sucursal y departamento)
 Emisión de vales con posibilidad de diferenciar los que no se 

canjearan con facturas.
 Carga de comprobantes de gasto
 Listado de comprobantes a reponer
 Rendición de fondo fijo
 Listado de vales a rendir



Módulo de Préstamo Bancario
Registro de los préstamos bancarios

Por banco y por cuenta bancaria

Se registran los plazos, interés, capital, gastos y neto

Se ingresan las cuotas y en su momentos se pagan, 
afectando los saldos tanto de capital como de 
intereses registrados

Se especifica el tipo de garantía

Informes



Módulo de Contabilidad
Plan de cuentas: se crean por año, sin afectar los de años 
anteriores, se puede clonar para años siguientes sin necesidad 
de crear uno totalmente de nuevo

Administración de asientos contables

Cuentas fijas para asientos contables (Asientos automáticos)

Registro de comprobantes para libro compra y venta

Cierre contable diario, mensual y del ejercicio (Bloqueo)

Herramientas:
 Cambio global de cuentas contables
 Regeneración de asientos (Ventas, Notas de crédito y Débito)
 Renumeración de asientos
 Recalculo de saldos

Hechauka: Ventas, Compras, Retención



Módulo de Contabilidad

Informes:
 Asientos contables, detallado o resumido
 Libro IVA
 Libro Mayor
 Balance General y Estado de Resultado
 Balance de comprobación.



Módulo de Control de Carga 
(Picking)

Control de Carga de Mercaderías:
 Lista las mercaderías por fletero o 

camionero con sus cantidades
  Compara los productos y las cantidades 

de mercaderías de los lotes con las 
mercaderías preparadas para subir al 
camión. Esto se realiza con lectores de 
código de barras

  Muestra el resultado de la verificación y 
lo que realmente lleva cada camionero

 No se puede seguir el proceso en caso de 
que la cantidad encontrada de un 
producto supere lo que dice la hoja de 
carga. En caso que sea menor, deja 
constancia pero si puede continuar.



Módulo de Distribución
Lotes de facturas:

 Agrupado por fletero
 Agrupado por zona
 Agrupado por vendedor
 Control de carga de mercaderías por lote: se comparan las 

mercaderías físicas del lote con la planilla del lote del 
sistema. 

 Registro de productos devueltos
 Rendición de lotes: registro detallado del efectivo, cheques 

y otros documentos que la conforman.
 Informes: Resumen de lotes, Hoja de ruta, Planilla de 

carga, Detalle de devoluciones, Comprobantes sin lote.
 Zonificación en mapa (Sirve para Facturación agrupada por 

zona y para fijar las zonas del fletero)



Módulo de Inventario
Movimiento de mercaderías: 

 Entradas
 Salidas
 Transferencias

Toma de Inventario físico vs sistema:
• Planilla de inventario según sistema
• Toma de inventario físico por zona / equipos
• Comparativo entre equipos
• Comparativo Físico vs. Sistema
• Ajuste automático del inventario según diferencias 

encontradas



Módulo Cliente
Consta de:

Datos Comerciales

Crédito: Plazo y límite de crédito

Datos adicionales – Lista de contactos

Sucursales: Para no crear varias veces el 
mismo Cliente se crean sucursales asociadas a 
un cliente principal

Localización: En Google Map. (Por 
coordenadas)



Módulo Proveedor
Consta de:

Datos Comerciales

Datos adicionales – Lista de contactos

Localización: En Google Map. (Por 
coordenadas)



Módulo de Producto
Identificación

Clasificación definida por el usuario en 
varios niveles

Control de existencia mínima y crítica por 
sucursal / depósito

Zonificación lógica en el depósito

Asignación de comisiones por vendedor

Lista de precios por sucursal con 
excepciones por cliente

Informes: Lista de productos, Lista de 
precios de productos



Módulo de cálculo de Costo de 
Mercaderías

Basado en la planilla Kardex 
para el cálculo de costo 
promedio ponderado



Módulo de seguridad
Perfiles

Usuarios

Configuración de acceso al sistema por perfiles

Registro de operaciones o sucesos. (Quién, Qué, 
Cuándo y desde Dónde)

Fecha de facturación



Informes
Informes de Ventas:

  Listado de comprobantes emitidos
  Listado de comprobantes anulados
  Ventas por producto
  Ventas por cliente: Total por cliente, por tipo de cliente, Total producto por cliente
  Ventas anuales de clientes / importe: Total por cliente, tipo de cliente, producto/cliente,      detalle por 

cliente/producto 
  Comisiones por vendedor
  Gráficos: Venta total mes, Ranking de venta de clientes, productos más rentables, productos más 

vendidos



Informes
Listados de Notas de Crédito y Débito

  Listado de notas de crédito y débito resumido y detallado
  Listado de NCR Y NDB pendientes de aplicación

 Informe de lotes de mercaderías para reparto
  Resumen de lotes
 Hoja de Ruta
 Planilla de carga
 Detalle de Devoluciones
 Comprobantes sin lotes



Informes
Informe de Compras:

 Listado de comprobantes: por tipo de comprobante, sucursal, depósito, proveedor, producto.

Informes de stock:
 Informe de movimientos por productos
 Productos a reponer
 Resumen de existencia
 Existencia Valorizada
 Planilla para toma de inventario



Informes
Informes de Tesorería

 Cobranza: Planilla de Cobranzas / Resumen diario de cobranzas contado
 Fondo Fijo: Listado de comprobantes e importe a Reponer
 Cheques: listado de cheques, listado de canjes, listado de descuentos de cheques diferidos, listado de saldos 

de cheques diferidos, listado de cheques diferidos depositados
 Efectivo: consulta (Importe, depositado, saldo, estado)
 Cuentas a Cobrar: Inventario de documentos pendientes, distribución de saldos de documentos, Resumen 

de movimientos y saldos.
 Cuentas a Pagar: Inventario de documentos pendientes, distribución de saldos de documentos, documentos 

pagados, Resumen de movimientos y saldos



Informes
Banco: Extracto de Movimientos, Saldos Bancarios

Listado de Cobranzas Crédito

Listado de Cobranzas Contado

Listado de Débitos y Créditos Bancarios

Listado de Ordenes de Pago

Listado de Gastos

Contabilidad
 Hechauka: Libro Ventas, Libro Compras, Libro Retención
 Asientos Contables, Libro IVA, Libro Mayor, Comprobantes no emitidos, Balance General, Balance de Comprobación



Informes
Clientes: Extracto de Movimientos, Listado de Clientes, Listado de Clientes que no compran

Proveedores: Extracto de Movimientos, Listado de Proveedores

Producto: Listado de Productos
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